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MASDEMAR

Cuando surge la oportunidad de optar

Cada vez facturo mas y gano mas y los a un gran proyecto, lo habitual es que
bancos me ponen problemas para no reciba apoyo financiero del banco.
darme dinero y poder crecer mas
Solo tengo un banco y me dice que
no me puede dar mas financiacion.

Mi competencia utiliza productos
financieros que mi banco no me ofrece

En el momento que hago una gran ventay
necesito comprar materiales, normalmente tengo
problemas para conseguir liquidez bancaria.
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ASESORES

PEDIR FINANCIACION CON LA CASA EN LLAMAS |

LO QUE SE HACE MAL.: Se acude al banco cuando la
tesoreria ya esta en numeros rojos, con pagos
urgentes a la vista.

Esto es como llamar a los bomberos cuando la casa
ya esta medio quemada.

Para el banco, es una seihal de alarma maxima:
significa que la empresa no tiene una gestion

| proactiva y que el dinero se necesita para tapar
| agujeros, no para crecer.

LA SOLUCION: La financiacion se debe solicitar
cuando se prevé la necesidad, no cuando es una
emergencia.

Tienen que ser ustedes quienes marquen el tiempo, no
al revés. /
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LO QUE SE HACE MAL: Piensan: 'Es mi banco de toda
la vida, me conocen'.

Pero para el director de la oficina, su empresa es
una ficha mas en un tablero de riesgo.

Si ya tienen concedidos varios productos (linea de
crédito, préstamo, avales), concentrar una nueva
peticion incrementa su exposicion y puede superar
los limites internos de riesgo que el banco tiene
para su empresa.

LA SOLUCION: La competencia es su aliada.
Presentar su proyecto a varios bancos
simultaneamente no solo genera una puja que
puede mejorar las condiciones, sino que
demuestra que su empresa es suficientemente
solida para pasar el filtro de varias entidades.
Diversifiquen su relacion bancaria.”
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LO QUE SE HACE MAL: Usar términos geneéricos y
que huelen a problema como “refinanciacion” (el

banco entiende: 'no puedo pagar mis deudas') o
“necesidades de circulante” (el banco entiende: 'no
sé exactamente para qué lo quiero’).

LA SOLUCION: Sean especificos y conviertan la
solicitud en una inversion, no en un parche.

En lugar de "para circulante”, digan: *“Para
financiar un nuevo pedido de [Cliente X] que
incrementara nuestras ventas un 15% en el
proximo trimestre”.

O en lugar de "refinanciar", digan:"'Para optimizar
nuestra estructura de deuda y mejorar el flujo de
caja, destinando el ahorro en cuotas a Ila
contratcion de dos nuevos comerciales”.

Cuenta una historia de crecimiento, no de
supervivencia."
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ASESOR

ENVIAR INFORMACION CONTABLE INCONGRUENTE Y MAL
PRESENTADA

LO QUE SE HACE MAL: Enviar un PDF escaneado
torcido, con cuentas que no suman, o un balance
gue no cuadra con la cuenta de resultados.

Esto es fatal. Transmite desorganizacion, falta de

profesionalidafl y, lo peor, .hace que:,el analista del LA SOLUCION: La documentacién debe ser
banco desconfie de toda la informacion. impecable

Envienla en formatos digitales claros (Excel, PDF de
calidad), asegurense de que todos los numeros
concuerdan y cuenten una historia coherente.
Incluyan notas aclaratorias si es necesario.

Una documentacion pulcra genera confianza y
facilita el trabajo del analista, algo que agradecera.
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LO QUE SE HACE MAL: Centrarse solo en los datos
historicos y no proyectar el futuro.
El banco no les presta por lo bien que lo hicieron el

aho pasado, sino por el potencial que tienen para] | LA SOLUCION: Incluyan siempre una “previsién de
generar caja manana. tesoreria y una cuenta de resultados provisional (o
presupuestada)” para los proximos 12-24 meses.
Esta proyeccion debe demostrar, con numeros
claros, como los ingresos generados por la
inversion (o los ahorros de la optimizacion) seran
mas que suficientes para cubrir las cuotas del
préstamo.

Anticipen su éxito."
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: no pidan con el agua al cuello.
: No pongan todos los huevos en la misma cesta bancaria.
: Justifiguen el destino del dinero con una historia de crecimiento.
: Presenten documentacion impecable y coherente.

: Demuestren con numeros futuros su capacidad de pago.
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CUENTA DE RESULTADOS

QUE NO DE RESULTADOS NEGATIVOS

REALIZAR VARIACION DE EXISTENCIAS SI PROCEDE

REVISAR QUE ESTAN TODOS LOS GASTOS

QUE CUADREN LAS VENTAS CON LO
DECLARADO EN LOS MODELOS DE IVA.

QUE EL RESULTADO SEA SUFICIENTE PARA
PAGAR LAS CUOTAS DE PRESTAMO
ACTUALES COMO MINIMO.

BALANCE DE SITUACION

FONDOS PROPIOS POSITIVOS

CUENTAS DE ACTIVO Y PASIVO SIN SIGNOS NEGATIVOS

FONDO DE MANIOBRA POSITIVO

DEUDAS A CORTO PLAZO MENORES QUE LAS
DEUDAS A LARGO PLAZO (SI ES POSIBLE)

TEST ACIDO VALOR SUPERIOR O IGUALA 1

Si alguno de estos puntos no se cumple tenemos que tener una explicacion
preparada pues seguramente el banco nos preguntara por ellos
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ASESORES

MUCHAS GRACIAS

MASDEMAR




